
Faire des anciens élèves  
des ambassadeurs de leur établissement

Développer les liens entre les établissements et leurs 
anciens élèves pour améliorer l'orientation des élèves 
dans l'enseignement supérieur.



• Des liens qui existent...à l'insu de l'établissement scolaire et qui sont 
inutilisés


• Entretenir des relations suivies avec l'Association des alumni


• Les relations informelles avec les alumni


• Toutes les plaquettes d'établissement se ressemblent, chaque ancien 
élève est unique et peut devenir un ambassadeur de l’établissement.

Aperçu du propos : 



Des liens qui existent...à l'insu de 
l'établissement scolaire et qui sont inutilisés

• Les anciens élèves et leurs professeurs entretiennent souvent des 
correspondances.


• Le socle des amitiés se forge dans les années du secondaire.


• Les anciens élèves conservent longtemps le souvenir de leur lycée. 

• Ces liens informels ne sont d'aucune utilité pour l'établissement



• Les situations sont très diverses.


• 1 : faire émerger dans l'association l’idée qu'elle peut rendre service aux élèves.


• 2 : négocier avec l'association un accès à son fichier d’adhérents.


• 3 : toujours associer l'association des alumni (ou au moins son CA) aux 
manifestations de l'établissement, même si sa part dans l'organisation a été 
modeste, voire nulle.


• 4 : faire nommer un ou une responsable par promotion qui sera chargé(e) de 
maintenir le lien au nom de l'association entre tous les alumni de la même 
promotion.

Entretenir des relations suivies avec 
l'Association des alumni : les liens institutionnels
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Plus la renommée d’une école est forte, plus les alumni en tirent profit 
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Subvention souvent bienvenue

Permet d’avoir des 
adresses qui ne figurent 
pas forcément sur les 
réseaux sociaux
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• Le cercle vertueux des conseils


• Faciliter les initiatives des Alumni


• Féliciter sur Linkedin vos alumni qui accomplissent quelque chose de 
notable.


• Avoir un traitement particulier pour les alumni qui veulent inscrire leurs 
enfants dans l’établissement.


• Vos alumni sont les vecteurs naturels des campagnes de collectes de 
fonds.

Relations avec les alumni :  
les relations informelles 
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Les alumni ambassadeurs de l’établissement 
dans l’enseignement supérieur

• Élaborer un tableau de bord des études faites par les alumni


• Recenser les propositions qui sont faites aux élèves


• Ne pas hésiter à contacter les formations qui ont par le passé admis des 
élèves de votre établissement et qui n'en prennent plus.


• Idem quand une formation admet plusieurs de vos élèves


• Faire retour aux équipes des résultats de ces enquêtes informelles


• Communiquer aux élèves et à leurs parents les résultats de l'orientation sur 
plusieurs années



ORIENTATION PAR DOMAINE 
D’ÉTUDES
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ORIENTATION PAR TYPE D’ÉTUDES
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UNIVERSITÉS
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59 élèves / 21 mentions de 
Licence / 9 doubles-

Licences

Mathématique - Informatique
5 %

PASS
17 %

Droit
20 %

Droit
PASS
Mathématique - Informatique
Double licence - Droit / Economie et gestion -
Etudes théâtrales
Gestion
Histoire
Psychologie - Sciences Psychologiques
Sciences des Organisations
Sciences sociales
Biologie-Chimie-Sciences de la Terre
Double diplôme - Licence Chimie, Sciences de la vie
Double diplôme - Licence Droit - LLCE Chinois/Anglais
Double diplôme - Collège d'économie filière économie et droit
Double diplôme - Etudes interculturelles franco-allemandes
Double diplôme - Parcours intensif de physique
Double licence - Cinéma / Gestion
Double licence - Droit / Histoire
Double licence - Histoire / Histoire de l'art et archéologie
Economie et gestion
Information et communication
Ingénierie
Lettres
LLCE : Bosniaque-Croate-Monténégrin-Serbe
Mécanique
Musicologie
Physique - Sciences pour l'ingénieur
Science politique
Sciences de la vie-Chimie
Sciences pour la santé - Accès Santé (LAS)



CPGE 
TYPE
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45 élèves

Lettres et sciences sociales
2

D2
1

D1
1

MP2I
1

PTSI
1

BCPST
2

PCSI
3

MPSI
12

ECG
12

Lettres
14

Lettres
ECG
MPSI
PCSI
BCPST
PTSI
MP2I
D1
D2
Lettres et sciences sociales



CPGE 
ÉTABLISSEMENTS
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47 élèves / 25 lycées

Blomet
1

Condorcet
1

Fermat 
1

Hoche
1

Honoré De Balzac
1

Pierre-Gilles de Gennes - ENCPB
1

Lycée polyvalent de Cachan
1

Raspail
1

Lavoisier
1

Fénelon
2

Janson De Sailly
3

Lycée Militaire de Saint-Cyr
2

Saint Jean de Passy
2

Lakanal
3

Michelet
3

Notre Dame du Grandchamp
3

Louis Le Grand
4

Charlemagne
5

Henri IV
6

Henri IV
Charlemagne
Louis Le Grand
Notre Dame du Grandchamp
Michelet
Lakanal
Saint Jean de Passy
Lycée Militaire de Saint-Cyr
Janson De Sailly
Fénelon
Lavoisier
Raspail
Lycée polyvalent de Cachan
Pierre-Gilles de Gennes - ENCPB
Paul Valery
Marie Curie
Honoré De Balzac
Hoche
Fermat 
Condorcet
Blomet
Ampère
La Prépa Autrement
Ecole Nationale De Commerce



ÉCOLES  
POST-BAC  
ET CURSUS  
ASSOCIÉS
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39 élèves / 28 
établissements

SupBiotech
1

SKEMA Business School
1

Sciences Po – Campus de Paris
1

Sciences Po - campus du Havre
1

Sciences Po - campus de Reims
1

Psychoprat
1

Penninghen
1

NEOMA Business School
1

Ipésup
1

Institut de l’Internet et du Multimédia
1

IESEG School of Management
1

FERRANDI
3

ESTACA
1

ESSEC / CentraleSupélec
2

ESSEC
1

ESSCA School of Management
1

ESILV
1

ESEC
1

EPITA Paris
1

EPITA
1

EPF Paris-Cachan
1

EM Lyon
1

EMLV
2

EFAP
1

EDHEC Lille
3

École polytechnique
1

Ecole polytechnique
1

École de Condé
1

Camille Claudel
1

Atelier de Sèvres
3



ÉTUDES À L’ÉTRANGER 
PAYS
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46 élèves / 7 pays

Pays-Bas
4

Espagne
5

États-Unis
6

Royaume-Uni
6

Suisse
7

Italie
7

Canada
11

Canada
Italie
Suisse
Royaume-Uni
États-Unis
Espagne
Pays-Bas



ÉTUDES À L’ÉTRANGER 
UNIVERSITÉS
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46 élèves / 7 pays / 29 
universités

Saint-Gall 
1

EHL
2

EPFL
4

City
1

Durham
1

Exeter
1

LSE
1

St Andrews
1

University of Edinburgh
1

Fontys University
1

Maastricht University
1

Rotterdam University
1

Bocconi
4

Columbia University
1

Duke 
1

George Washington University
1

Pratt Institute
1

University of Michigan
1

University of Virginia
1

Universidad Católica de Valencia
1

IE Madrid
4

Bishop’s
1

Polytechnique Montréal
1

Université de Montréal
1

University of British Columbia
1

Concordia
3

Mc Gill
4

Mc Gill Concordia
University of British Columbia Université de Montréal
Polytechnique Montréal Bishop’s
IE Madrid Universidad Católica de Valencia
University of Virginia University of Michigan
Pratt Institute George Washington University
Duke Columbia University
Bocconi ESCP Turin
Polimoda Firenze Rotterdam University
Maastricht University Fontys University
University of Edinburgh St Andrews
LSE Exeter
Durham City
EPFL EHL
Saint-Gall 



• Élaborer un tableau de bord des études faites par les alumni


• Recenser les propositions qui sont faites aux élèves


• Ne pas hésiter à contacter les formations qui ont par le passé admis des 
élèves de votre établissement et qui n'en prennent plus.


• Idem quand une formation admet plusieurs de vos élèves


• Faire retour aux équipes des résultats de ces enquêtes informelles


• Communiquer aux élèves et à leurs parents les résultats de l'orientation sur 
plusieurs années

Les alumni ambassadeurs de l’établissement 
dans l’enseignement supérieur



CANDIDATURES / 
PROPOSITIONS
Nous présentons ici les propositions reçues par les élèves. 
Il s’agit d’une information complémentaire par rapport 
aux orientations finalement choisies.



FORMATIONS TRÈS SÉLECTIVES : QUELQUES 
CHIFFRES

25

0 %

25 %

50 %

75 %

100 %

CPGE (toutes) Dauphine CPES (tous) CPES (PSL) IEP (tous) Sc. Po Paris

86 %80 %90 %74 %49 %11 %

14 %
20 %

10 %

26 %

51 %

89 %
Candidat avec proposition
Candidat sans proposition



FORMATIONS TRÈS SÉLECTIVES : QUELQUES 
CHIFFRES
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CANDIDATURES À L’ÉTRANGER
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CANDIDATURES À L’ÉTRANGER

28

0 18 35 53 70

162
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